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ｗｈｅｎｄｉｓｐｕｔｅｓａｒｉｓｅｄｕｒｉｎｇｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔｅｘｅｃｕｔｉｏｎ．Ｔｈｕｓｔｈｅｃｕｓｔｏｍｓａｒｅｉｎｆｌｕｅｎｔｉａｌｔｏｓｏｍｅ
ｅｘｔｅｎｔ．Ｅｓｐｅｃｉａｌｌｙｌａｔｅｌｙ，ｓｏｍｅｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｃｏｎｖｅｎｔｉｏｎｓａｎｄｌａｗｓｅｎｄｏｗｔｈｅｃｕｓｔｏｍｓｌｅｇａｌｉｔｙ．
Ｃｈｉｎａｓｌａｗｓｉｎｄｉｃａｔｅｗｈａｔｔｈｅｌａｗｆａｉｌｓｔｏｃｏｖｅｒｉｓｓｕｂｊｅｃｔｔｏｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｔｒａｄｅｃｕｓｔｏｍｓ．
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ＵｎｉｔｅｄＮａｔｉｏｎｓＣｏｎｖｅｎｔｉｏｎｏｎＣｏｎｔｒａｃｔｓｆｏｒｔｈｅＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌＳａｌｅｏｆＧｏｏｄｓ（１９８０）［ＣＩＳＧ］
Ａｒｔｉｃｌｅ９：（１）Ｔｈｅｐａｒｔｉｅｓａｒｅｂｏｕｎｄｂｙａｎｙｕｓａｇｅｔｏｗｈｉｃｈｔｈｅｙｈａｖｅａｇｒｅｅｄａｎｄｂｙａｎｙ
ｐｒａｃｔｉｃｅｓｗｈｉｃｈｔｈｅｙｈａｖｅｅｓｔａｂｌｉｓｈｅｄｂｅｔｗｅｅｎｔｈｅｍｓｅｌｖｅｓ．（２）Ｔｈｅｐａｒｔｉｅｓａｒｅｃｏｎｓｉｄｅｒｅｄ，
ｕｎｌｅｓｓｏｔｈｅｒｗｉｓｅａｇｒｅｅｄ，ｔｏｈａｖｅｉｍｐｌｉｅｄｌｙｍａｄｅａｐｐｌｉｃａｂｌｅｔｏｔｈｅｉｒｃｏｎｔｒａｃｔｏｒｉｔｓｆｏｒｍａｔｉｏｎａ
ｕｓａｇｅｏｆｗｈｉｃｈｔｈｅｐａｒｔｉｅｓｋｎｅｗｏｒｏｕｇｈｔｔｏｈａｖｅｋｎｏｗｎａｎｄｗｈｉｃｈｉｎｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｔｒａｄｅｉｓ
ｗｉｄｅｌｙｋｎｏｗｎｔｏ，ａｎｄｒｅｇｕｌａｒｌｙｏｂｓｅｒｖｅｄｂｙ，ｐａｒｔｉｅｓｔｏｃｏｎｔｒａｃｔｓｏｆｔｈｅｔｙｐｅｉｎｖｏｌｖｅｄｉｎｔｈｅ
ｐａｒｔｉｃｕｌａｒｔｒａｄｅｃｏｎｃｅｒｎｅｄ．

Ｔｈｅｒｅｆｏｒｅ，ｉｔｉｓｏｆｇｒｅａｔｓｉｇｎｉｆｉｃａｎｃｅｔｏｇｅｔｆａｍｉｌｉａｒｗｉｔｈｔｈｅｃｕｓｔｏｍｓａｎｄｃａｒｒｙｏｕｔｔｒａｄｅ
ｐｒａｃｔｉｃｅｓ．

Ｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｔｒａｄｅｃｕｓｔｏｍｓａｒｅｕｎｉｖｅｒｓａｌｌｙｒｅｃｏｇｎｉｚｅｄｃｕｓｔｏｍａｒｙｗａｙｓｏｆｄｏｉｎｇｂｕｓｉｎｅｓｓ
ａｎｄｅｘｐｌａｎａｔｉｏｎｅｖｏｌｖｅｄｉｎｔｈｅｌｏｎｇｐｒｏｃｅｓｓｏｆｔｒａｄｅｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔ．Ｔｈｅｙｈａｖｅｂｅｅｎｃｏｍｐｉｌｅｄｂｙ
ｒｅｌａｔｉｖｅｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｏｒｇａｎｉｚａｔｉｏｎｓｉｎｔｏｒｕｌｅｓａｎｄｒｅｇｕｌａｔｉｏｎｓｗｈｉｃｈａｒｅａｃｑｕａｉｎｔｅｄ，ｒｅｃｏｇｎｉｚｅｄ
ａｎｄａｄｏｐｔｅｄｂｙｍａｎｙｔｒａｄｉｎｇｏｒｇａｎｉｚａｔｉｏｎｓｉｎｍｏｓｔｃｏｕｎｔｒｉｅｓ．Ｔｈｅｍｏｓｔｉｎｆｌｕｅｎｔｉａｌａｎｄｍｏｓｔ
ｉｍｐｏｒｔａｎｔｃｕｓｔｏｍｓａｒｅＵｎｉｆｏｒｍＣｕｓｔｏｍａｎｄＰｒａｃｔｉｃｅｆｏｒＤｏｃｕｍｅｎｔａｒｙＣｒｅｄｉｔｓ，２００７Ｒｅｖｉｓｉｏｎ，
Ｉ．Ｃ．Ｃ．ＰｕｂｌｉｃａｔｉｏｎＮｏ．６００（ＵＣＰ６００），ａｎｄＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌＲｕｌｅｓｆｏｒｔｈｅＩｎｔｅｒｐｒｅｔａｔｉｏｎｏｆＴｒａｄｅ
Ｔｅｒｍｓ（ＩＮＣＯＴＥＲＭＳ２０１０）．Ｔｈｅｎａｔｕｒｅｏｆｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｔｒａｄｅｃｕｓｔｏｍｓａｓｆｏｌｌｏｗｓ：

（１）Ｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｔｒａｄｅｃｕｓｔｏｍｓａｒｅｎｏｔｃｏｍｐｕｌｓｏｒｙｓｉｎｃｅｔｈｅｙａｒｅｎｏｔｌｅｇｉｓｌａｔｉｏｎｓｏｒｌａｗｓ
ｆｏｒａｌｌｃｏｕｎｔｒｉｅｓ，ｎｅｉｔｈｅｒｌｅｇｉｓｌａｔｉｏｎｓｎｏｒｌａｗｓｏｆａｃｅｒｔａｉｎｃｏｕｎｔｒｙ．

（２）Ｗｈｅｎｂｏｔｈｐａｒｔｉｅｓｃｉｔｅｏｎｅｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｃｕｓｔｏｍ，ｉｔｂｅｃｏｍｅｓｌｅｇａｌｌｙｖａｌｉｄａｎｄｂｏｔｈ
ｐａｒｔｉｅｓａｒｅｓｕｂｊｅｃｔｔｏｉｔ．

（３）Ｅｖｅｎｉｆｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔｄｏｅｓｎｏｔｉｎｄｉｃａｔｅｗｈｉｃｈｃｕｓｔｏｍｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔｉｓｓｕｂｊｅｃｔｔｏ，ｔｈｅ
ｃｕｓｔｏｍｓｔｉｌｌｈａｓｂｉｎｄｉｎｇｆｏｒｃｅ．

（４）Ｉｆｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔｃｌａｕｓｅｓｃｏｎｆｌｉｃｔｗｉｔｈｃｕｓｔｏｍｓ，ｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔｔｏｂｅｆｏｌｌｏｗｅｄｉｓａｓａｂａｓｉｃ
ｐｒｉｎｃｉｐｌｅ．

（５）Ｂｏｔｈｐａｒｔｉｅｓｃｏｕｌｄｍａｋｅｏｕｔｓｏｍｅｃｌａｕｓｅｄｉｆｆｅｒｅｎｔｆｒｏｍｃｕｓｔｏｍｓｗｈｅｎｓｉｇｎｉｎｇａ
ｃｏｎｔｒａｃｔｏｎｔｈｅｐｒｉｎｃｉｐｌｅｏｆｃｏｎｔｒａｃｔｆｉｒｓｔａｎｄｃｏｎｔｒａｃｔｆｒｅｅｄｏｍ．

Ｓｅｃｔｉｏｎ４　ＰｒｏｃｅｄｕｒｅｓｆｏｒＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌＴｒａｄｅ

Ａｍｏｎｇｔｈｅｖａｒｉｏｕｓｆｏｒｍｓｏｆｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｔｒａｄｅ，ｅｘｐｏｒｔｔｒａｄｅａｎｄｉｍｐｏｒｔｔｒａｄｅａｒｅｔｈｅｔｗｏ
ｍｏｓｔｆｒｅｑｕｅｎｔｌｙｒｅｆｅｒｒｅｄｔｒａｄｅｆｏｒｍｓｉｎｔｈｅｗｏｒｌｄ．Ｔｈｅｙａｒｅａｃｔｕａｌｌｙｔｗｏｓｉｄｅｓｏｆｔｈｅｓａｍｅ
ｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎ．Ｇｅｎｅｒａｌｌｙｓｐｅａｋｉｎｇ，ｆｒｏｍｔｈｅｂｅｇｉｎｎｉｎｇｔｏｔｈｅｅｎｄｏｆａｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎ，ｔｈｅｗｈｏｌｅ
ｏｐｅｒａｔｉｏｎｕｎｄｅｒｇｏｅｓｆｉｖｅｓｔａｇｅｓ，ｎａｍｅｌｙｔｈｅｐｒｅｐａｒａｔｉｏｎｏｆａｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎ，ｔｈｅｎｅｇｏｔｉａｔｉｏｎｏｆｔｈｅ
ｃｏｎｔｒａｃｔ，ｃｏｎｔｒａｃｔｓｉｇｎｉｎｇ，ｔｈｅｐｅｒｆｏｒｍａｎｃｅｏｆｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔａｎｄｆｉｎａｌｌｙｔｈｅｓｅｔｔｌｅｍｅｎｔｏｆｄｉｓｐｕｔｅｓ
（ｉｆａｎｙ）．ＭｏｓｔｏｆｔｈｅｅｘｐｏｒｔｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎｓｉｎｏｕｒｃｏｕｎｔｒｙａｒｅｕｎｄｅｒＣＩＦｔｅｒｍｗｉｔｈｐａｙｍｅｎｔｂｙ

·５·Ｃｈａｐｔｅｒ１　Ｉｎｔｒｏｄｕｃｔｉｏｎ



Ｌ／Ｃ．Ｆｏｒｉｍｐｏｒｔｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎｓ，ｔｈｅｙａｒｅｕｓｕａｌｌｙｕｎｄｅｒＦＯＢｔｅｒｍｗｉｔｈｐａｙｍｅｎｔｂｙＬ／Ｃ．
Ａｎｅｘｐｏｒｔ／ｉｍｐｏｒｔｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎｉｓｖｅｒｙｃｏｍｐｌｉｃａｔｅｄａｎｄｉｔｍａｙｔａｋｅｑｕｉｔｅａｌｏｎｇｔｉｍｅｔｏ

ｃｏｍｐｌｅｔｅｉｔ．Ｉｔｓｏｐｅｒａｔｉｏｎｃｏｖｅｒｓｍａｎｙｌｉｎｋｓｔｈａｔａｒｅａｃｏｎｓｔｉｔｕｔｅｐａｒｔｏｆｔｈｅｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎ．Ｎｏ
ｍａｔｔｅｒｗｈａｔｋｉｎｄｏｆｃｏｍｍｏｄｉｔｙｙｏｕｄｅａｌｗｉｔｈ，ｇｅｎｅｒａｌｌｙ，ｔｈｅｗｈｏｌｅｏｐｅｒａｔｉｏｎｕｓｕａｌｌｙｕｎｄｅｒｇｏｅｓ
ｆｏｕｒｓｔｅｐｓ：ｐｒｅｐａｒａｔｉｏｎｆｏｒｅｘｐｏｒｔｉｎｇ／ｉｍｐｏｒｔｉｎｇ，ｂｕｓｉｎｅｓｓｎｅｇｏｔｉａｔｉｏｎ，ｃｏｎｃｌｕｓｉｏｎｏｆａｃｏｎｔｒａｃｔ，
ａｎｄｉｍｐｌｅｍｅｎｔａｔｉｏｎｏｆｃｏｎｔｒａｃｔ．Ｅａｃｈｓｔｅｐｃｏｖｅｒｓｓｏｍｅｓｐｅｃｉｆｉｃｌｉｎｋｓ．

Ｂｒｉｅｆｌｙ，ｔｈｅｉｍｐｏｒｔａｎｄｅｘｐｏｒｔｐｒｏｃｅｄｕｒｅａｒｅｉｎｄｉｃａｔｅｄｉｎｔｈｅｆｏｌｌｏｗｉｎｇｔｗｏｆｉｇｕｒｅｓ
ｒｅｓｐｅｃｔｉｖｅｌｙ（ＳｅｅＦｉｇｕｒｅ１１ａｎｄ１２）．Ｆｏｒｍｏｒｅｄｅｔａｉｌｓ，ＰｌｅａｓｅｓｅｅＣｈａｐｔｅｒ１２Ｐｅｒｆｏｒｍａｎｃｅｏｆ
ＩｍｐｏｒｔａｎｄＥｘｐｏｒｔＣｏｎｔｒａｃｔ．
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Ｓｕｍｍａｒｙ

Ｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｔｒａｄｅｐｒｏｃｅｄｕｒｅｕｓｕａｌｌｙｃｏｎｓｉｓｔｓｏｆｔｈｅｆｏｌｌｏｗｉｎｇｓｔｅｐｓ：ｔｈｅｐｒｅｐａｒａｔｉｏｎｏｆａ
ｔｒａｎｓａｃｔｉｏｎ，ｔｈｅｎｅｇｏｔｉａｔｉｏｎｏｆｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔ，ｓｉｇｎｉｎｇｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔ，ｔｈｅｐｅｒｆｏｒｍａｎｃｅｏｆｔｈｅｃｏｎｔｒａｃｔ
ａｎｄｔｈｅｓｅｔｔｌｅｍｅｎｔｏｆｄｉｓｐｕｔｅｓｉｆａｐｐｌｉｃａｂｌｅ．“ＩｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌＴｒａｄｅＰｒａｃｔｉｃｅ”ｉｓａｃｏｕｒｓｅｗｉｔｈ
ｓｔｒｏｎｇｐｒａｃｔｉｃａｌｉｔｙ．Ｂｅｓｉｄｅｓｉｎｔｒｏｄｕｃｉｎｇｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌｔｒａｄｅｔｈｅｏｒｉｅｓ，ｐｒａｃｔｉｃｅｓ，ａｎｄｌａｗｓ，ｉｔａｌｓｏ
ｅｍｐｈａｓｉｚｅｓｏｎｐｒａｃｔｉｃａｌｓｋｉｌｌｓａｎｄａｐｐｌｉｃａｔｉｏｎ．Ｔｈｅｏｂｊｅｃｔｉｖｅｏｆｔｈｉｓｃｏｕｒｓｅｉｓｔｏｅｎａｂｌｅｓｔｕｄｅｎｔｓ
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